
 

Jetzt anmelden und Deutschlands beste 

Nachwuchskraft im Handel 2026 werden! 

Einsendeschluss: 17. April 2026 

Nachhaltigkeit & regionale Produkte 

Laut einer aktuellen Untersuchung des Bundesministeriums für Ernährung und Landwirtschaft steigt 
das Bewusstsein der Verbraucherinnen und Verbraucher in Deutschland für nachhaltige und regional 
erzeugte Lebensmittel stetig an. Immer mehr Kundinnen und Kunden achten beim Einkauf auf 
ökologische Produktionsweisen, kurze Lieferketten und saisonale Waren. Dein Unternehmen hat sein 
Sortiment in diesem Bereich deutlich erweitert und bietet mittlerweile eine große Auswahl an 
zertifizierten Bio-Produkten sowie Lebensmitteln aus der unmittelbaren Region an. Du möchtest 
deine bestehende Kundschaft stärker über dieses Angebot informieren und gleichzeitig neue 
Zielgruppen ansprechen, die besonders viel Wert auf nachhaltigen Konsum legen. 
 
Aufgabenstellung 
 
1. Aufgabe (ca. ½ Seite, 5 Punkte) 
Beschreibe, welche Vorteile und Chancen der Verkauf von regionalen und nachhaltig produzierten 
Lebensmitteln für Verbraucherinnen und Verbraucher, sowie für das Unternehmen bietet.  
 
2. Aufgabe (ca. 1,5 Seiten, 20 Punkte) 
Dein Unternehmen hat das Sortiment an regionalen und biologischen Produkten deutlich erweitert. 
Entwickle ein Konzept dafür, wie diese Produkte im Markt besonders kundenorientiert präsentiert 
und gefördert werden können. 

a) Erstelle ein detailliertes Konzept zur Warenpräsentation der regionalen und Bio-Produkte im 
Markt. (ca. ½ Seite, 5 Punkte) 

b) Erläutere drei konkrete verkaufsfördernde Maßnahmen, die im Markt umgesetzt werden 
können, um die Nachfrage nach diesen Produkten zu erhöhen. Berücksichtige dabei alle 
Parteien, die als Adressat in Frage kommen. (ca. 1 Seite, 15 Punkte) 

 
3. Aufgabe (10 Punkte) 

• Dein Unternehmen erweitert sein Sortiment um nachhaltig produzierte Bio-Konfitüre. 
 
Herstellerkonditionen 

o Einstandspreis pro Glas: 2,40 € 
o Bezugskosten: 0,30 € pro Glas 
o Gewinnzuschlag: 35 % vom Selbstkostenpreis 
o Geplanter Netto-Verkaufspreis: 4,99 € 

 
a) Berechne den Selbstkostenpreis pro Glas, sowie den Listenverkaufspreis in Netto. 

Vergleiche dein Ergebnis mit dem geplanten Netto-Verkaufspreis. (5 Punkte) 
b) Berechne den monatlichen Umsatz und den Gewinn, wenn du an 24 Tagen im Monat, 

jeweils 20 Stück täglich verkaufst. Der Nettoverkaufspreis beträgt 4,99€ pro Stück. 
(5 Punkte) 
 

Für die volle Punktzahl ist der vollständige Rechenweg erforderlich.  
 
Deine Lösung stellst du in einer aussagekräftigen Visualisierung (Schriftgröße mindestens 22), mit Seitenzahlen, logischer 
Struktur, Quellenverzeichnis etc.) in einer Power – Point – Präsentation oder über eine andere Präsentationssoftware dar. 
Bitte lade die entsprechende PDF-Datei zusammen mit der Einverständniserklärung bis spätestens 17. April 2026 unter 
https://rundschau.de/fitfortrade/ hoch oder sende die Unterlagen und dein Foto (Portrait) per E-Mail an 
service@fitfortrade.de. Viel Erfolg! 
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